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最先端会計事務所のビジネスモデル（提供：Q-TAX®）

●Q-TAXとは　会計事務所の経営支援実績25年のアックスコンサルティングが運営する、会計事務所の全国ネットワーク。全国200店舗以上のフランチャイズが持つ

総合力を背景に、組織的な集客網と生産性と品質を上げる最先端の経営モデルを加盟店の皆さまに提供します。

もに、経営者と税理士のコミュニ

ケーションツールにもなる。こう

いったツールによって、本来業務

を妨げることなく、新規顧客の獲

得に力を入れることも可能となっ

た。

　Ｑ-ＴＡＸ本部からの紹介も

あって新規顧客は増えているとい

うが、このまま増えていくと１人

では業務が追いつかなくなってい

く。

「現在は、それぞれのお客様が使っ

ていた会計ソフトをそのまま使っ

ているので、お客様ごとにソフト

がばらばらなのですが、少しずつ

Ｃｒｅｗにシフトして負担を減ら

していこうと思っています。顧問

先に送付する請求書の発行を自

動化したり、名刺管理をするＩＴ

ツールも積極的に活用していきた

いですね」

　数年後には、効率化をすすめな

がら職員数10人以上の事務所に発

展させ、自身は実務よりも経営者

として顧問先の経営者を支援した

いと語る。

　そのために、今後どのような仕

掛けを施していくのか、山本氏の

意欲は尽きない。

昨年12月にＱ-ＴＡＸに加盟し、意

欲的に活動を始めた山本孝之氏（山

本孝之公認会計士事務所所長 公認会計

士・税理士）。加盟後の約３カ月で、顧

問数は倍近くまで増えた。

「独立開業したときは、顧問先はゼ

ロ件でした。それからも、そう簡単

に顧問先は増えませんでしたね」

　2013年５月に独立した当初はツ

テもなく、知人の会社の顧問税理

士となったり、知り合いからの紹

介で顧問先を得たものの、その後

なかなか新規顧問先は増えなかっ

たと話す山本氏。それまで営業や

マーケティングの手法などについ

てそれほど考えたこともなかった

ため、「それらの最新の情報を、成

功事例とともに得ることができる

のはＱ-ＴＡＸの大きな魅力」。

　同じくＱ-ＴＡＸに加盟する他

の事務所の成功事例などの情報

はもちろん、事務所の営業手法や

マーケティングといった情報を持

つ専任コンサルタントと一緒に、

事務所の今後を考えていくことが
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　加盟の理由はまだある。もとも

と一般向けセミナーなどを多く

行っていた山本氏だが、セミナー

の内容を考える時間はもちろん、

集客ツールなどの制作に割く時間

はあまり取れないない状況だっ

た。

「Ｑ-ＴＡＸのセミナーツールがと

ても便利で、それを使いたいとい

うのも実は加盟のきっかけなんで

す」

　１人で業務を行っているため、

セミナー集客ツールの制作よりも

本来の業務に時間をかけたい。Ｑ-

ＴＡＸのツールを活用すれば、時

間がなくても充実したセミナーに

することができるというわけだ。

　また、これから新設法人を獲得

したいと語る山本氏が鞄から取り

出して見せてくれたのが「創業支

援ノート」だ。会社を設立する際、

経営者となる人は様々なことを

決定しなければならないが、この

ノートには「決定すべき項目」を

記入していくことができ、会社設

立を税理士として支援するとと

公認会計士として㈱ナムコ、㈱バンダイの

統合・体制構築を行ったのち、2013年５月

開業。新設法人等向けの、資金調達・黒字経

営のためのセミナー、決算書の読み方セミ

ナー、簿記セミナーなど多くのセミナーで

講師を務める。

横浜大倉山
駅前店
山本孝之氏

（所長 公認会計士・
税理士）

山本孝之公認会計士事務所
（神奈川県横浜市）

ツールの活用で
業務以外の時間を短縮

最新の情報と
成功事例が手に入る

クラウド・ITで
業務の効率化を

コミュニケーションツール「創業支援ノート」


